
„PERSÖNLICHE VERFASSUNG“

DES ZIELMARKTS IHRES PRODUKTES 

30%

30%

7%

30%

3%

… sind bereit zu kaufen 

...sind vielleicht bereit/ 
sind offen 

… kaufen das Produkt nicht 
– nicht einmal kostenfrei

… sind interessiert – aber 
nicht jetzt/vielleicht später 

... sind nicht interessiert 


